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Pour améliorer les conditions de vie des petits
exploitants agricoles, il convient de comprendre
d'abord leur niveau de vulnérabilité. Au niveau

des ménages, 38% ont déclaré avoir souvent ou
parfois manqué un repas par manque de nourriture
; ce qui constitue un argument solide en faveur
d'interventions visant a améliorer leur quotidien.
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Concernant la santé, pres de la moitié
(49%) des ménages n'ont pas eu acces aux
traitements médicaux, bien qu'étant tres
exposés aux risques sanitaires.

Pour ce qui est de I'éducation, 30 % des
ménages n‘ont pas pu envoyer leurs enfants
a l'école en raison de manque d'argent pour
payer les transports, I'uniforme ou les frais
de scolarité. Ces contraintes renfoncent
davantage la situation de pauvreté et de
précarité de ces familles, en empéchant la
libération du potentiel d’apprentissage de
leurs enfants.

En ce qui concerne leur situation
financieére, la majorité des ménages (76 %)

a indiqué avoir des difficultés a honorer
ses engagements financiers. De bonnes
pratiques financieres sont essentielles et
permettent de déverrouiller I'acces aux
services financiers, qui est un prérequis
pour I'amélioration du bien-étre financier
des ménages. L'historique de crédit et

la gestion financiere comptent pour

une large part dans I'accés au crédit

pour un individu. Pour étre en mesure
d'épargner, les ménages doivent avoir la
capacité d'assurer une allocation efficace
de leur budget limité entre dépenses

et économies.

D'autres facteurs de vulnérabilité ne
dépendent pas du ménage ; notamment la
vulnérabilité liée au climat, a la politique
et a certains facteurs macroéconomiques.
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Caractéristiques
des ménages
agricoles au Togo

Bien que prés de 800 000 ménages
soient impliqués dans I'agriculture,

la plupart ne la pratiquent pas a des

fins commerciales. Seulement 2 %

des ménages pratiquent I'agriculture
uniquement a des fins commerciales
contre 33 % qui la pratiquent uniquement
a des fins de subsistance. Il existe une
possibilité de transformer et moderniser
I'activité des 65 % de ménages restants
qui pratiquent a la fois I'agriculture

de subsistance et, dans une moindre
mesure, I'agriculture commerciale, en
leur fournissant une éducation financiére
adéquate et des pratiques de gestion
financiéere appropriées.

Ceux qui pratiquent
I'agriculture uniquement
pour la consommation

Seulement 13 % des exploitants
pratiquant I'agriculture a des fins
de subsistance ont envisagé de
transformer leur activité agricole
en exploitation commerciale.
Pour ce faire, ils auront besoin

de soutien et d'appui technique,
mais également d'avoir acces

aux financements qui leur
permettront d'utiliser les matériels
et les intrants appropriés, comme
les engrais.

La majeure partie des agriculteurs
de subsistance ont cité le manque
d'argent (54 %) comme principal
obstacle a la transformation de leur
activité en agriculture commerciale,
tandis que d'autres ont répondu
que I'exploitation agricole était une
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activité familiale (29 %) ou que leurs
terres étaient trop petites en termes
de superficie (23 %).

De méme que les agriculteurs qui
n'ont pas d'intérét pour l'agriculture
commerciale, les freins avancés par
ceux qui sont intéressés mais qui
tardent a se convertir a l'agriculture
commerciale sont le manque de
financements pour acheter des
intrants (86 %), le manque d'acces
aux intrants (53 %) et I'insuffisance
des terres cultivables (34 %).

Parmi ceux qui a la fois vendent et
consomment, 48 % vendent moins
de la moitié de leur production
tandis que 43 % en vendent plus
de la moitié, 9% repartissent la
production en part égale entre
vente et consommation. || apparait
que les premiers constituent un
segment que les initiatives de
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formations et les services d'appui
devraient cibler en priorité afin de
les inciter a commercialiser une plus
grande part de leur production. Des
enseignements peuvent étre tirés
du Kenya, ou les petits exploitants
agricoles (qui représentent plus

de 250 000 ménages au Togo)

ont su transformer et faire évoluer
leurs activités agricole grace, par
exemple, au renforcement de leurs
capacités en éducation financiere.

En ce qui concerne la taille des
exploitations, 17 % exploitent

Caractéristiques
des personnes
impliquées dans
Pagriculture.

Les adultes peuvent étre classés en
deux grandes catégories : ceux pour
qui I'agriculture constitue un moyen de
subsistance et est par conséquent la
principale source de revenu (447 000

moins d'un hectare de surface
cultivable, 15 % exploitent entre
une et deux hectares et 25 %
exploitent plus de sept hectares.

Il s'agit d'un autre aspect important

adultes), et ceux pour qui I'agriculture
représente soit I'activité principale
soit une source additionnelle de revenu
(380 000 adultes).
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Analyse de la chaine de valeur

L'analyse de la chaine de valeur dresse un
portrait du niveau de complexité du marché
agricole et des caractéristiques des acteurs
de la chaine de valeur. Un processus de
segmentation affiné sert a définir et a

Exploitants Exploitants pratiquant
| pratiquant I'agriculture commerciale
I'agriculture de dans des chaines de @
subsistance valeur relachées

différencier les chaines de valeur tendues
(tight value chain) des chaines de valeur
relachées (loose value chain). L'enquéte
consommateur FinScope Togo 2016
pourrait servir de base a |'analyse des
chaines de valeur agricoles, mais une
étude plus détaillée « axée sur l'agriculture

» pourrait étre nécessaire pour obtenir des
informations plus précises sur les différentes
chaines de valeur.

L'enquéte consommateur FinScope Togo
2016 ne fournit en effet que des informations
partielles sur les chaines de valeur agricoles.
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Enseignements tirés
d'autres marchés

Les agriculteurs kenyans passent
au numérique' - Le marché kenyan

a été témoin d'une innovation sans
précédent en matiere de produits
financiers ces derniéres années.

Les petits exploitants agricoles des
régions rurales du Kenya utilisent le
marketing digital (OLX) par le biais de
leurs appareils mobiles pour accéder
aux marchés et commercialiser

leurs produits.

Kenya Safaricom lance une solution
numérique pour les exploitants
agricoles’ - Safaricom a lancé un service
mobile Internet qui met en relation les
entreprises de transformation agricole
impliquées dans la planification de la
production et les exploitants agricoles.
En s'appuyant sur la plate-forme a
succes M-PESA, les exploitants pourront
envoyer et recevoir des paiements en
toute sécurité. Les bénéfices secondaires
incluent I'enregistrement d'informations
comme les prévisions concernant les
quantités de production, ce qui aide les

transformateurs a planifier et programmer
leur activité en conséguence.

Les exploitants agricoles du Malawi
recoivent une éducation financiére’ - Au
Malawi, Equity Bank a fourni des formations
en éducation financiere aux femmes et aux
jeunes des communautés agricoles, ce qui

a favoriser une transition de l'agriculture de
subsistance vers |'agriculture commerciale.
Les formations, dispensées par le biais

des technologies mobiles, ont couvert des
sujets comme la budgétisation, I'épargne, la
gestion des dettes et les services financiers.
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Les enquétes Consommateur FinScope ont
été mises en ceuvre dans 29 pays, dont le
Togo. Cela permet une comparaison a travers
le pays a I'échelle régionale et le partage

des résultats qui sont essentiels pour aider

a la croissance continue et renforcer le
développement des marchés financiers. Des
enquétes sont actuellement en cours dans 7
pays - 4 dans la SADC, 3 non-SADC.

FinScope Togo 2016 contient un riche
ensemble de données basées sur un
échantillon nationalement représentatif
de la population adulte du Togo.
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A propos du programme MAP
(Making Access Possible)

Making Access Possible (MAP) est une initiative multi-pays
visant a soutenir I'inclusion financiére grace a un processus
d'analyse fondée sur des preuves alimentant une feuille de
route d'inclusion financiére, mise en ceuvre conjointement avec
les acteurs locaux. Le MAP a été lancé par 'UNCDF et est mis
en ceuvre en partenariat avec FinMark Trust et le Centre de
réglementation financiére et d'inclusion (Cenfri). Dans chaque
pays, le MAP regroupe un large éventail de parties prenantes
du gouvernement, du secteur privé et de la communauté des
bailleurs pour créer une série d'actions concrétes visant a
étendre l'inclusion financiére adaptée a ce pays.

A propos de FinScope Togo

Le sondage FinScope est dynamique et le contenu est évalué
par un certain nombre d'intervenants, y compris le secteur
privé, les ONG et le gouvernement, afin de s'assurer que les
données les plus importantes sur les consommateurs sont
collectées. Il constitue également une composante importante
de la méthodologie Making Access Possible (MAP).
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